Beziehungsnetzé fiir Jungunternehmer

Starter—Apero im Tagermler ngh-Tech Center - Erfolgsfaktoren nutzen

TAGERWILEN (msi) An seine Vi- ’

sion glauben, klare Ziele konsequent

und mit Ausdauer verfolgen, gute

 Beziehungen aufbauen: Diese und
weitere Erfolgstipps fiir Jungunter-

nehmer hat der Starter-Apéro vom
- Montag im High-Tech-Center in Tii- '§

| gerwilen anschaulich vermittelt.

‘Das HT'C hat sich in seiner bereits zehn- -

jéhrigen Geschichte einen Namen als
Brutstitte fiir Jungunternehmen ge-

schaffen. So war es kein Zufall, dass das -

St. Galler Institut fiir Jungunternehmer
(IFJ ) seinen bereits 152. Starter-Apéro
in Tédgerwilen durchfiihrte. -

Durchhaltewlllen zeigen

Dass ein gutes Beziehungsnetz ne-
_ben fachlichen Qualifikationen zu den
wesentlichen Voraussetzupgen fiir den
unternehmerischen Erfolg gehdrt, mach-
te IFJ-Leiter Beat Schillig bei seiner Pri-

sentation mehrfach deutlich. Gleich zum

Auftakt animierte der Referent die Teil-
nehmer, sich gegenseitig kennenzuler-
nen und erste Kontakte zu kniipfen. Vie-
le Junguntérnehmerinnen und Jungun-
ternehmer hitten den Durchhaltewillen

und das Selbstvertrauen als wichtigste

Erfolgsfaktoren bezeichnet, analysierte
Schillig eine Umfrage unter 105 soge-
nannten Startap's. Jungunternehmer-

Bezlelumgen aulbauen und pﬂegen HTC Direktor Jan Larsson im Gmprach mit .

Gastreferent Beat Schillig.

(Bild: Slnzig)

Persbphchkelten miissten vor allem aus-

_ dauernd, kontaktfreudig, kommunika-

tionsfihig sein und sich quasi als

Zehnkdmpfer durchzusetzen wissen. -

Kriifte konzentrieren
Vor der eierlegenden Wollmilchsau
sollten sich Jungunternelimeér hiiten. Sie

: . sollten vielmehr bei den eigenen Leis-

ten bleiben; bei den Kernkompetenzen
beginnen und ihre Krifte auf klar defi-

‘nierte Ziele konzentrierén, schilderte

der Referent aus seiner Erfahrung und
dem Studium von rund 1000 Business-

pl}.incn Wie ein Putzfisch mit einem Hai -

eine Symblose finde, so_ kdnnten auch
kleinste Firmen grossen Unternehmen
Probleme abnehmen und sich erfolg-
reich positionieren, illustrierte Schillig

- anschaulich. Dabei gelte es gleichzeitig,

wachsam wie eine Schlange die Markt-
entwicklungen zu beobachten und nicht

"wie ein Kamel in der Wiiste zu verdurs-
-ten, riet def Referent zur vorsichtigen

Einteilung der Krifte und ﬁnanz:ellen
Ressourcen. °

Schliesslich nannte er zehn Erfolgs- X
. tipps filr Jungunternehmer und verwies

auf die neue Homepage www.eStar-

ter.ch, eine vom IFJ lancierten Com- -
' munity fiir Startup's. Beim anschlies-

senden Chlaus-Apéro nutzten die Teil-

nehmer ausgiebig die Moglichkeit zum -

Austausch und zur Kontaktpflege.
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