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Im Handel massiv Kosten sparen

Die Tédgerwiler SAF AG entwickelt komplexe Softwareprodukte

Die 1996 gegriindete SAF AG ist eine
von 15 Technologiefirmen, die den
diesjihrigen Wettbewerb des Techno-
logiestandortes Schweiz 2001 gewon-
nen hat. Das Thgerwiler Startup-Un-
ternehmen hilft grossen Handelsfir-
men, den Warennachschub effizient zu
planen und damit massiv Kosten zu
sparen.

Von Martin Sinzig

«Prognosen sind unser Erfolg»: Mit die-
sem Slogan wirbt die SAF-AG fiir ihre
Software, die die automatische Disposi-
tion von Giitern und Dienstleistungen so
organisiert, dass im Supermarkt die Re-
o=l nicht leerstehen, die Bestinde aber

ein Minimum reduziert werden.
«Dies fiihrt zu Kosteneinsparungen, Urri-

satzsteigerungen und zu hoherer Kun-
denzufriedenheit», unterstreicht Dr.And-

reas von Beringe, Griinder und CEO des
Tagerwiler Unternehmens.

Massiv Kosten sparen -

Mit ihren Produkten ist die SAF AG
bereits in mehreren Lindern sehr erfolg-
reich am Markt. «Mit SuperStore, dem
automatischen Warendlsm'buhonssys

tem, erzielen wir unglaubliche Wert-

schopfungspotenziale» schwiirmt der ge-
bun‘.lgc Wiener. «Einem Handler sparen
wir beispielsweise Kosten in der Hohe
von 30 bis 40 Prozent seines Gewinns.

Bestiinde optimieren

Die Idee, neueste statistische Metho-
den in der wirtschaftlichen Praxis anzu-
wenden, entstand bereits 1992. Damals
war der Unternehmensgriinder undCEO
der SAF AG als Geschiftsfiihrer bei dem
w=ltweit fiihrenden ~Gesundheifsunter-

men Johnson & Johnson in Dussel-
dorf titig.

In dieser Position trieb er zusammen
mit Professor Dr. Gerhard Arminger,
Wirtschafisstatistiker an der Universitt
Wuppertal, die Entwicklung eines Pro-
gnoseverfahrens fiir die Absatz-Stiick-
Planung voran.

Wirtschafisfreundlicher Thurgau

Das erste Pilotprojekt fiir automati-
sche Disposition von Giitern wurde fiir
die Drogeriemarkt-Kette (dm) durchge-
fiihrt. Diese hatte lange Zeit vergeblich
nach einem geeigneten automatischen
Dispositionsverfahren fiir ihre derzeit
rund 1000 Filialen gesucht. In diese Zeit

I

Andreas von Beringe, Griinder der SAF AG, erhofft sich vom Technologiepreis 2001 neue Kontakte auch zu nzf;zlleﬁ

Schweizer Kunden.

 fiel der Entscheid, ein solches Verfahren

professionell aufzubauen. Zu diesem
Zwecke wurde die SAF AG 1996 gegriin-
det und zundchst als virtuelles Unterneh-
men gefihrt. .

-Nach der Akquisition neuer Kunden
beschaffte sich die SAF AG Wagniskapi-
tal und bezog im Friihling 1999 im High-
Tech-Center in Tagerwilen ihre Biiros.
Ein wesentlicher Anreiz fiir diese Stand-
ortwahl sei die wirtschafisfreundliche-
Haltung des Kantons Thurgau gewesen,
unterstreicht von Beringe.

«Der Wirtschaftsstandort Thurgau ist
fiiruns sehr wichtig, aber auch die Grenz-
nihe zu Deutschlandy, erklirt der mitt-
lerweile in Kreuzlingen wohnhafte Griin-
der des Start-up-Unternchmens. Im
Herbst 1999 wurde bereits die Konstan-
zer Niederlassung er6ffnet, wo die Ent-
wicklung arbeitet, wihrend in Tégerwi-
len Projektleitung und Marketing ange-
siedelt sind. Inzwischen werden 40 Mit-
arbeiter beschiftigt, darunter viele Stu-

denten, «das sind nimlich die kreativsten
Programmierer», so von Beringe.

Zur Kundschaft gehdren mittlerweile
grosse Unternehmen in Deutschland, so
beispiclsweise der Metro-Konzern.
Jiingst gewann die SAF die Tegut aus
Fulda hinzu, eine Lebensmittelhandlerin
mit 300 Filialen. Auch in Italien, Frank-
reich und Dénemark laufen Projekte mit
grossern  Handelsunternehmen. Eben-
falls angeschaut wird der US-Markt, wo
sich die SAF gute Chancen ausrechnet.

Nur in der Schweiz hat das aufstreben-
de Unternehmen noch keine Kundschaft
gefunden. Von Beringe hat vier grosse
Detailhandelsunternehmen, aber auch
Tankstellen- und Kioskbetreiber oder
Textilunternehmen im Auge. «Ich glau-

be, dass wir fiir sie sehr viel tun kdnnen, -

und ich hoffe, dass wir den Markteintritt
auch hier schaffen werdeny. Der Techno-
logiepreis 2001 konnte der SAF AG viel-
leicht die Tiiren 6ffnen, meint der Unter-
nehmer. «Unser Geschift entwickelt sich

Bild Martin Sinzig

naturgemiss langsam», weiss von Berin-
ge. «Wir miissen erst investieren und die
Produkte implementieren, erst dann kon-

“nen wir Umsétze generieren. Deshalb

brauchen wir eine Finanzierung von aus-
seny. In einer ersten Finanzie:

hatten sich zwei deutsche Wagniskapital-
Firmen, die Wellington, Miinchen, und
die Innotech, Karlsruhe, engagiert.

Borsengang wird geplant

In der zweiten, schon abgeschlossenen
Runde kam die Baader Wertpapier-Han-
delsbank, Miinchen, als neue Lead-Inve-
storin hinzu. Dabei beteiligte sich jiingst
auch die Schweizer Venture-Capital-Fir-
ma New Value AG. Ein Bérsengang wird
konkret anvisiert. Dieser kdnnte, je nach
Entwicklung des Unternehmens und
nach dem Bérsenumfeld, schon in den
néchsten Jahren erfolgen. Eine Kotierung
am Neuen Markt der Schweizer Borse
bezeichnet von Beringe als gute Alterna-
tive, ohne sich allerdings festzulegen.




